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○参加対象　アグリネットワークに会員登録している農商工業者
○定　　員　３０名程度
○費　　用　無　料
○申込締切　１１月　８日（木）
◎ 申込先・問い合わせ先
うつのみやアグリネットワーク事務局(宇都宮市経済部農林生産流通課内)
担当：河　野（コウノ）
FAX：028-639-0618 TEL：028-632-2842　E-mail：info@u-agrinet.jp

下記の「参加申込書」に必要事項をご記入の上，ＦＡＸにて送信してください。
○申込締切：１１月　８日（木）まで
※車でお越しの方は市役所駐車場をご利用ください。駐車場は混雑する場合がありますので，時間に余裕を持ってお越しいただくか，公共交通機関をご利用ください。
「うつのみやアグリネットワーク研究会」参加申込書
	※氏名・団体名等
	（ふりがな）

	※業種
（該当するものに○印をしてください。）
	①農業者・団体　②農業関連産業　③食品製造業者　④流通
⑤販売業者　⑥ホテル・旅館　⑦飲食業者
⑧メディア・コンサルティング　⑨機器製造業者
⑩食品関連サービス業者　⑪その他の企業・団体・個人

	※農業者の場合は生産して
いる主な農産物
	

	住所・所在地
	〒



	
	ＴＥＬ
	
	携　帯
	

	ＦＡＸ
	

	Ｅ-mail
	

	※参加者名
	職　　名
	氏　　名

	
	
	（ふりがな）

	
	
	（ふりがな）

	
	
	（ふりがな）


※印は，研究会で配布する参加者一覧表に掲載させていただきます。
農商工連携・６次産業化による宇都宮産農産物の需要拡大・活用促進を実現する


�





今回は，「売れる商品のブランド戦略～売上げアップの秘密～」をテーマに，研究会を開催いたします。


米や梅などの農産物を活かした酒造の現場から，製造したものがすべて売れるモノの作り方や２０年間で年商約１千万円から９億円へ売上げをアップさせた秘密などを『「鳳凰美田」醸造元　小林酒造　専務取締役　小林正樹　氏』をお招きし，講演をしていただきます。


　商品は開発したものの，ブランド戦略に悩んでいる方，売上げアップを目指したい方，商品開発をしたい方など，是非，ご参加ください。





開催概要





日時：平成３０年１１月２０日（火）


１８：１５～２０：００（１８：００受付　１８：１５開始）


場所：宇都宮市総合福祉センター　１０階　大会議室


主 催：うつのみやアグリネットワーク運営委員会





「売れる商品のブランド戦略～売上げアップの秘密～」





◆講師　　小林　正樹　氏


「鳳凰美田」酒造元　小林酒造株式会社　専務取締役　　　　　　　　　　�





※　講演後に，講演を踏まえた意見交換（質疑・応答）を予定しています。





◆講師紹介


　昭和４４年生まれ


　平成　６年３月　　東京農業大学　醸造学科　卒業


　同年　　　４月　　小林酒造株式会社　入社


　同年　　　４月　　旧国税庁醸造試験所へ出向


（平成８年３月まで）


　平成　９年４月　　小林酒造株式会社　専務取締役　就任　　　�


　現在に至る





裏面へ








